MEetrica Buwaisense®

DESARROLLO E INNOVACION EN EL CONSUMO DE AGUA




SITUACION ACTUAL Y OFERTA DE LA COMPANIA

Origen y estructura

Métricaé es fundada en octubre de 2013 con el objetivo de desarrollar soluciones innovadoras con impacto
medioambiental. Su actividad se ha centrado histéricamente en 2 ejes:

* Eldesarrolloy comercializacion de productos y servicios propios.

» Elservicio deingenieriay consultoria I+D+i para terceros, empresas publicas y privadas, para los cuales se
han desarrollado proyectos y productos en sectores como la smart-city, la energia, la movilidad sostenible, mEIriC@
la agricultura, la ganaderia, la salud, la seguridad, la construccion, entre otros.
Actualmente Métricaé es gobernada por un Administrador Unico, que es a su vez el socio mayoritario con un
48,01% de la compaiiia, seguido de D. José Dueias (23,82%), padre del anterior y a quien representa en todo lo
atinente a la empresay, por ultimo, 7 socios inversores minoritarios que ostenta el restante 28,17% de

participacion social.

Motivacion para la venta

Desde sus comienzos, Métricaé ha sido dirigida y gestionada, como CEO y Adminis
innovacion, crecimiento y competitividad. La situacion personal y familiar de
lleve Métricaé y sus tecnologias a un nuevo nivel, han motivado la de

adquirente para potenciar su competitividad en el mercado.



LA COMPRA DE METRICA6 INGENIERIA Y DESARROLLOSS.L.

¢Qué se adquiere?

A lo largo de su historia, Métricaé ha reunido una serie de activos y otros valores atractivos para una o varias empresas pertenecientes al comprador. En

las siguientes paginas se describen con detalle estos activos:

v Tecnologia comercial: Productos actuales que cumplen con la normativa vigente, disponibles en BIM, potenciando BREEAM y con otras
propiedades y certificados.

Patentes y marcas: Patentes activas en 18 paises. Marcas nacionales y europeas registradas.

Personal formado y motivado: Equipo ya entrenado y con vinculados con la cultura y la actividad de la empresa.
Know-how: Conocimiento aplicado en diferentes areas como desarrollo elect_rénico, de software, proyectos int
Activos materiales: Conjunto de bienes empleados para el desarrollo y'?gg;itac-ién de productos.
Ubicaciones: Sedes industriales y comerciales en Malaga para fabricacion, almacén y distribucion de producto, s
Posicionamiento de marca: Posicionamiento—bnliné de méréa-y pfoducto.
Asociacf_ones y reconocimientos: Premios y galardones obtenidos a lo largo de

Red profesi&n;l:_'-l_nstaladores y otros profesionales certificados, distribui

s e NI NN

Contratos y acuerdos: Contratos de venta, acuerdos de represent



LA COMPRA DE METRICA6 INGENIERIA Y DESARROLLOSS.L. ¢Qué se adquiere?

Tecnologia comercial:

La dltima versidn comercial de la tecnologia de Métricaé viene operando bajo la marca “WAISENSE" y bajo otras

marcas, con +1IM€ en productos vendidos y +5M<€ en ingresos proyectos publicos y privados, colaborativos,

£

programas europeos y otras fuentes de ingresos adicionales. Actualmente 6 dispositivos con diferentes =

&7 MODULO BYPASS

capacidades, seguidamente presentados, y en continua evolucion para ampliar el tipo de clientes a los que se el M

dirige, facilitar su inclusion en viviendas y establecimientos ya construidos, en reforma o de obra nueva, agilizar

su proceso de recomendacion e instalacion, potenciar el seguimiento del correcto funcionamiento de los sistemas
de forma no intrusiva, continuay a distancia, reducir costes, aumentar el atractivo general de estos productos y

sus servicios relacionados, y otras oportunidades.

Para todo ello, Métricaé ha trabajado y trabaja por que sus productos cump[anﬁéb.r.\ las siguientes certificacionesy re
*  Productos con Marcado CE y RoHS, cumpliendo las directivas de Seguridad Eléctrica, Radiofrecu_er_\.cia y Emisio
* Productos que cumplen con normativad para su instalacion en viviendas y otros entornos cc ; in dustr

* Productos disponibles en formato BIM - T 15:“
* Productos d'i'sp'o“riibles en bases de datos de precios de la construccion: Gener
* Productos respetuosos con el medioambiente, que no generan residuo
* Productos que aumentan la puntuacion en certificados de con

* Productos que cumplen con otras normativas y estanda
-




TECNOLOGIAS EN EL MERCADO CON MARCA PROPIA Y PARA OTRAS MARCAS

T PRESTO. Cari’:wwa Tecnologia patentada que evita el desperdicio de agua fria hasta que sale caliente. Sin
4¢ Lider en tecnologias para el ahorro de agua 1a In o . ~ . 7 ) o 7 . . . .
s i iy obras. Sin afadir una tuberia adicional, ni un depésito, ni cambiar calentador o grifos.

R

Kit de alta potencia
PRESTO GO® SYSTEM

NI :
Bwaisense




TECNOLOGIAS EN EL MERCADO CON MARCA PROPIA Y PARA OTRAS MARCAS

Tecnologia modular adaptada a las
necesidades del mercado:

2017-2019 - 4 moédulos: Mddulo de Potencia, de Alta
Potencia, de Bypass y Activador a Red

2019-2024 - 5 madulos: A lo anterior se suma el
Mddulo Activador Auténomo.

Actualidad - 5 médulos y ecosistema digital: Se crea
habilita la conectividad WiFi en el sistema a trévés del "

- Mdédulo de Bypass Apps mowles en Andr0|d/|OS API !

.-.7



TECNOLOGIAS EN EL MERCADO CON MARCA PROPIA Y PARA OTRAS MARCAS

Entrada de agua a

la vivienda

odulo de
Potencia

e B I R e T




LA COMPRA DE METRICA6 INGENIERIA Y DESARROLLOSS.L. ¢Qué se adquiere?

Patentes y marcas:

Métricab es propietario de 2 patentes y sus familias:

Patente ES2555499B1: Activa.

@)

@)

Patente W02018178483A3: Activa en varios territorios:

@)

(@)

(@)

(@)

(@)

o Describe una evolucién del sistema orlgmat de recirculacién de agua caliente sin

__funciones adicionales: recirculacién de aguas grises, deteccion y contro

Concedida en Espaia el 30/11/2016

Describe el sistema original de recirculacién del agua caliente sin tuberia de retorno.

Concedida en Europa (EP3608477B1) el 29/09/2021. Incluye los siguientes 14 territorios: Espaia, Portugal,
Francia, Alemania, Reino Unido, Irlanda, Italia, Polonia, Bélgica, Turquia, Suiza/Liechtenstein, Ménaco, Malta y
Luxemburgo. |

Concedida en EEUU (US20200040556A1) el 06/02/2020

Concedida en México (MX2019011668A) el 01/11/2019 _—
Concedida en Chile (CL2019002748A1) el 27/12/2019 e 2
Solicitada y en curso en Canada (CA3058091A1) desde el 04/10/2018 pendlente de publi

.

de la proliferacion de la Legionella, prevencion de la congelacion

la [impieza de tuberias o riego inteligente entre otras fun



LA COMPRA DE METRICA6 INGENIERIA Y DESARROLLOSS.L. ¢Qué se adquiere?

Patentes y marcas:

Métricaé es propietario a su vez de 2 marcas:

*  Nombre comercial “Métrica6”, n2 NO311981: Activa. , g
o Concedida en Espana el 17/06/2013, renovada el 15/05/2023. m EI[rI C 5
o Utilizado para el posicionamiento de conceptos relacionados con la innovacion, la tecnologia, -

la I+D+iy el desarrollo de productos.

* Marca europea “WAISENSE" n 018855039: Activa en toda Europa.
o Concedida en Europa el 19/04/2023.

o Utilizada para el posicionamiento de los productos homdénimos para el ahorro de agua, control
de consumo, vinculados a la edificacion sostenible, la smart-home, la eficiencia hidrica y

energética en general. g~ ¢ ¢ —



LA COMPRA DE METRICA6 INGENIERIA Y DESARROLLOSS.L. ¢Qué se adquiere?

Personal formado y motivado:

El equipo de Métricaé es uno de sus principales activos. Personal especializado en sus diferentes areas en una combinacion de perfiles junior y senior.

Por departamentos:

« TECNICO:

O

- PRODUCCION:

RFF‘anc;fsc'o:Martelj (Https: // WWW.linkedin__.c_orﬁt/’irﬁfra ne-iscb-martel-éonz%C3%A1l

(@)

Jesus Garcia, CTO (https://www.linkedin.com/in/jesusgarciaanguita/): ingeniero electrénico con +13 afios de experiencia en desarrollo de producto hard

gestion de equipos de desarrollo, lean-management.

Juan Manuel Martin (https://www.linkedin.com/in/juan-manuel-martin-calvo-3701ab26a/): ingeniero electronico junior, desarrollador d

hardware y firmware en WAISENSE y otros proyectos desde 2023.

David Montiel (https://www.linkedin.com/in/david-montiel-nieto-95890329b/): programador informatico full-stack, de
WAISENSE y otros programas. '
Alvaro Martinez (https://www.linkedin.com/in/alvaro-martinez-gamero/): Ingefﬁ?a_wwét 3

Revisidon y mantenimiento de la APl y los otros entornos digitales de WAISENSE y_otras soluciones de Métricaé.

S

desarrollado su actividad en entornos de fabricacién nacionales e internacion


https://www.linkedin.com/in/jesusgarciaanguita/
https://www.linkedin.com/in/juan-manuel-martin-calvo-3701ab26a/
https://www.linkedin.com/in/david-montiel-nieto-95890329b/
https://www.linkedin.com/in/alvaro-martinez-gamero/
https://www.linkedin.com/in/francisco-martel-gonz%C3%A1lez-78894451/

LA COMPRA DE METRICA6 INGENIERIA Y DESARROLLOSS.L. ¢Qué se adquiere?

Personal formado y motivado:

El equipo de Métricaé es uno de sus principales activos. Personal especializado en sus diferentes areas en una combinacion de perfiles junior y senior.
Por departamentos:

* VENTAS:

o Rafael Valeraniano (https://www.linkedin.com/in/rafael-valeriano-s%C3%A1nchez-20a5b4179/): ingeniero electrénico con +7 afios de experiencia en desarrollo de

producto hardware, experiencia en entornos inteligentes, gestion de equipos profesionales, atencion al cliente, presupuestos técnicos.

«  DIRECCION EJECUTIVA:

o Eduardo Dueiias (https://www.linkedin.com/in/eduardoduenas/): ingeniero industrial con +15 afos de experiencia en

investigacion, desarrollo de producto, gestion de la innovacion, gestion comercial y direccion de negocio. Administrador y

CEO desde la fundacién de la compaiiia, habiendo generado +3,5M£ en clientes y proyectos.

La DIRECCION EJECUTIVA puede desempenar varios roles en este proceso; desde la transicion tem
correcta integra'c'ién-de equipos en sus nuevos departamentos/roles en la entidad comprz:

mas continua de un area especifica creada ad-hoc tras la integracion.


https://www.linkedin.com/in/rafael-valeriano-s%C3%A1nchez-20a5b4179/
https://www.linkedin.com/in/eduardoduenas/

LA COMPRA DE METRICA6 INGENIERIA Y DESARROLLOSS.L. ¢Qué se adquiere?

Know-how:

La empresa aporta un extensivo conocimiento en el desarrollo y comercializacion de tecnologias innovadoras en diferentes campos, especialmente en
el area smart-city/smart-home, vinculadas a sus soluciones patentadas y a otras desarrolladas a lo largo de su historia. Este conocimiento de alto valor

estratégico y competitivo incluye, pero no se limita a:

» Desarrollo de hardware electronico: diseifo de PCBs, seleccion y validacion de componentes, pruebas de calidad y funcionamiento, etc.

+ Desarrollo de firmware: para el control de sistemas electronicos, sus actualizaciones cableadas y en remoto, la personalizacion de funcione
+ Desarrollo de software: para distintos entornos digitales: apps moviles, plataformas online, APIs para intercomunicacion con otro
+ Desarrollo de producto mecanico: disefio 3D, analisis dimensional, prototipado, planos, seleccion y validacion de materiales
+ Desarrollo de producto completo: ensamblaje de prototipos, testeo y validacidn, revision para industrializacion, dise
» Fabricacion de productos: montaje en series cortas y largas, en procesos automatizados y manuales, trazabili

« Participacion en proyectos de innovacién individuales y colaborativos: nacionales e internacionales; proyectos eurof



LA COMPRA DE METRICA6 INGENIERIA Y DESARROLLOSS.L. ¢Qué se adquiere?

Activos materiales:

A dia de hoy, Métricaé aporta en la operacidn una serie de activos materiales, descritos y valorados a continuacion:

* Material inventariable para la fabricacion de WAISENSE: placas electrdnicas, carcasas, bombas, electrovalvulas, cajas, etc.

* Material fijo para la fabricacion de WAISENSE: plantillas para la fabricacion de las placas electronicas, troqueles de corte y plantillas de
impresion para las cajas de embalaje de los productos, paneles de prueba para los tests de calidad de fabricacion, etc.

* Materiales para prototipado y/o fabricacion de unidades reacondicionadas: distintos modelos de bombas y de electrovalvulas, ple
electronicas de desarrollo, resinas para impresion 3D, materiales para envios, carcasas y otros elementos recuperados, etc.

* Equipos para fabricacion y prototipado: impresora 3D de resina, soldadores, herramientas manuales y eléctricas, etc.

« Equipos de medicion para desarrollo de producto: analizadores de espectros, generadores de tension, sensore

» Equipos informaticos: ordenadores y portatiles y su cableado, impresoras, equipo de conferencias, televisor, t

 Mobiliario para fabricacién: estanterias industriales, bancos de trabajo, carritos y carretillas, e -

« Mobiliario de oficina: escritorios y sillas, eétaﬁten’as, armarios, cajonerasy archivos, equi

* Otros: panel/stand demostrativo para formaciones y eventos, vehiculo de empre



LA COMPRA DE METRICA6 INGENIERIA Y DESARROLLOSS.L. ¢Qué se adquiere?

Ubicacion:

SEDE INDUSTRIAL-COMERCIAL: Camino de San Rafael 43, Malaga (https://goo.su/nd15)

Local de 1 planta, 140m?, para la recepcion de profesionales, la fabricacion y expedicion de
productos. Cuenta con 6 puestos de trabajo dedicados y +20 estaciones de trabajo por actividad,
mostrador para la atencion a clientes particulares y profesionales, recepcion y despacho de mercancia,
fabricacion de productos, venta de producto desde almacén, formacion a profesionales, showroom,

desarrollo y prototipado de productos.

gy
targy

\Z% ﬁ)*u QQWW%@

- structoras - Instaladore


https://goo.su/nd15

LA COMPRA DE METRICA6 INGENIERIA Y DESARROLLOSS.L. ¢Qué se adquiere?

Posicionamiento de marca:

El posicionamiento de Métricaé y sus productos y servicios en sus sedes fisicas se complementa con el posicionamiento online de sus diferentes webs,

marketplaces y perfiles en redes sociales y otras plataformas, asi como su impacto mediatico general, destacando:

*  Web WAISENSE: +1.500 usuarios registrados. +700 visitas organicas, +500 visitas por busqueda directa semanalmente.

*  WAISENSE en RRSS (LinkedIn, Instagram, Facebook, Twitter/X, Google y Youtube): +1.900 seguidores, 215 interacciones mensuales.

* Métricaé en RRSS (orientada a la actividad de I1+D+i, LinkedIn, Instagram, Facebook, Twitter/X, Google y Youtube): +4.400 seguidores.

* Presencia de los productos de WAISENSE en los siguientes marketplaces de producto: Carrefour, Amazon, Leroy Merlin, Wal
tienda propia en web y Google Store.

* Presencia de los productos y servicios de WAISENSE en los siguientes portales B2B: Europages, Plan Sequia Anc

* Presencia de Métricaé en los siguientes portales B2B: EEN, Empresite, PTA, Einforma, Construction21, Digi 3
Industry, InfoConstruccion, y muchos mas. _ |

* Apariciones en prensa escrita: 24 apariciohes/aﬁo. Total aproximado: 280

* Apariciones en television y radio: 4 apariciones/ano. Total aproximado: 50

* Apariciones en otros medios digitales: prensa digital, podcasts, anuncios

* Asistencia a mas de 130 eventos sectoriales nacionales e internaci

* Publicaciones cientificas: 2




LA COMPRA DE METRICA6 INGENIERIA Y DESARROLLOSS.L. ¢Qué se adquiere?

Asociaciones y reconocimientos:

Métrica6 ha recibido a lo largo de su historia mas de 30 premios nacionales e internacionales por su actividad empresarial, impacto social y

medioambiental e innovacion:

GANADORES:

1¢* Premio Rehabilita Awards / 2024 / Organizacion feria construccion REBUILD / Mayor impacto en la construccion sostenible y la reforma
1¢r Premio EVOLUCION SUR.ES / 2023 / BBVA y periédico SUR / Mejor empresa joven en Andalucia

1¢" Premio loT Solutions Awards / 2022 / Organizacion feria loT World Congress / Mejor aplicacion loT con impacto medioambie
1¢" Premio SIMED / 2022 / Organizacion Salén Inmobiliario del Mediterraneo / Mejor producto para la construccion reside

1¢* Premio ODS2030 / 2021 / Organizacion Mundial del Turismo (ONU) / Tecnologia con mayor impacto en la cre
1¢* Premio Andalucia Joven / 2017 / Junta de Andalucia / Por el impacto y los resultados de negocio a emp‘re :
1¢' Premio PYME Innovacidn + Sostenibilidad / 2016 / Diario "Expansion” / Reconocimiento ecd ¢
1¢* Premio Innovacion Sostenible / 2015 / Diafio “Expansion”, E-ON y Bankinter / Mejor err
Premio “Philip Morris” / 2015 / Philip Morris / Empresa innovadora con potencial ir
Premio CONAMA “Mejor producto. Eleccion del publico” / 2014 / Congre

de Agricultura, Ganaderia y Pesca / Mejor producto sostenible en el



LA COMPRA DE METRICA6 INGENIERIA Y DESARROLLOSS.L. ¢Qué se adquiere?

Asociaciones y reconocimientos:

GANADORES:

FINALISTAS:

entre otros.

1¢" Premio AJE Start-up / 2014 / Asociacién de Jévenes Empresarios (AJE) Malaga / Empresa malagueia de nueva creacion con mayor proyeccion

2° Premio YUZZ/ 2014 / YUZZ - Banco Santander / 22 Empresa joven YUZZ con mejor modelo de negocio

1¢* Premio “Vuelve a casa” / 2014 / Aseguradora PACC / Mejor empresa y modelo de negocio para la aseguradora

1¢* Premio Spin-off / 2013 / Universidad de Malaga / Empresa surgida de la universidad con mayor proyeccion

Il Premios Innova Aquae / 2015 / Fundacion Aquae / Tecnologias de eficiencia hidrica

Il Premios Comprendedor / 2015 / Fundacion Sociedad y Empresa / Impacto social y medioambiental
| Premios CEPYME / 2014 / CEPYME, CYPE y CEAT/ PYME mas innovador_a del afio l
KIC Innoenergy Iberia Awards / 2014 / KIC Innoenergy (Comision Europea) / Innovacion en e
Il Premios Andalucia Emprende / 2014 / Jﬁnté de Andalucia / Empresa de nueva creac
V Premios Uniproyecta / 2014 / Universia, RUNAE y Banco Santander / Empre

Premios Red Emprendeverde / 2014 / Fundacion Biodiversidad, depen



LA COMPRA DE METRICA6 INGENIERIA Y DESARROLLOSS.L. ¢Qué se adquiere?

Asociaciones y reconocimientos:

Métricab es a su vez reconocida como:
* PYME Innovadora, otorgado por el Ministerio de Economia y Competitividad en 2019, renovable.

* Joven EmpresaInnovadora (JEl), otorgado por AENOR en 2015.

* Empresalnnovadora de Base Tecnolégica Sm

* Miembro de AECOC — S —
M

* Miembro durante +10 afios del Cluster Smart-City a'f.,m%'BM

COMPETITION

W ————

Joven Empresa
Innovadora

AENOR

conform

©

PYME INNOVADORA :
]EI_ZOISIOOZO Valido hasta el 11 de enero de 2024 reCOHOCIda

por ANCES

AENOR, Asociacion Espaniola de Normalizacion y Certificacion, certifica que la organizacion

MINISTERIO

METRICA6 INGENIERIA Y DESARROLLOS, S.L E -ﬁ | s e



LA COMPRA DE METRICA6 INGENIERIA Y DESARROLLOSS.L. ¢Qué se adquiere?

Red profesional:

Métricaé ha forjado una serie de alianzas y acuerdos con diferentes profesionales y empresas a lo :}LLJCﬂS@I’]SQ'9

largo del tiempo, que dan un valor contrastado a la compania y sus modelos de negocio, destacando: : QUIERES SER INSTALADOR

OFICIAL WAISENSE" ?
* Proveedores técnicos especializados: red de proveedores contrastados, de productos y servicios
para el desarrollo y fabricacion de WAISENSE, con formatos de pago optimizados y alta calidad. ' .

» Colaboradores multisectoriales: alianzas con redes de empresas de reformas, empresas

integradoras domaticas, consultoria financiera y de negocio, exportacion, entre otros.

* Instaladores profesionales: Métricaé cuenta con una red de instaladores profesionales de
Si eres fontanero o instalador puedes formar parte

WAISENSE, formados por la compahiay validados con instalaciones realizadas a clientes, de nuestro programa de partners y certificarte de
) . manera gratvita como instalador oficial de
repartidos en multiples provincias en Espafa, y que aumentan la seguridad de una instalacion WAISENSE @

Aumento de negoclo, formacién, visibilidad online,
herramientas de apoyo y asistencia y imucho mas!

REG I’STRATE de forma gratuita y agenda tu formacion

o ponte en contacto con nosotros y te

correcta de sus productos. Esta red se ve complementada por el propio equipo de Métrica6, que

realiza también asistencia técnica e instalacion.

+ Distribuidores y Agentes representantes: Desde 2025, se incorporan algunos distribuidores al informamos
=
listado de colaboradores de Métircaé para WAISENSE, con el objetivo de potenciar su presencia d < ® (:34) 951337 998
fisica y visibilidad en el mercado. Escanéame 9) ® (:34) 665016 613

.

~
-

-
-.“



LA COMPRA DE METRICA6 INGENIERIA Y DESARROLLOSS.L. ¢Qué se adquiere?

Contratos, acuerdos e ingresos pendientes:

Actualmente Métricab esta ejecutando y/o tiene pendiente de firma los siguientes acuerdos y contratos:

FIRMADOS Y PENDIENTES DE INGRESO:

El valor total acumulado firmado y pendiente de ingreso es de +385.000€

ACUERDQOS PENDIENTES DE FIRMA:

El valor total (ponderado) acumulado de acuerdos y

Acuerdo para el desarrollo del sistema de deteccion de fugas de WAISENSE en México en 2025, con la multinacional mexicana Coflex, financiadc
mediante un proyecto europeo de 60.000€.
Ingresos pendientes por subvenciones concedidas de 290.000€

Devolucion del 1S2024, de 27.199€.

D—
ca—

Suministro de unidades de producto y su inst__a__la'cién para +300 viviendas actuales, por un p
Contrato con el Ayuhfamiento_de_Girona péra -‘la i_n'staiacién de una de nuestras so
presupuesto de 40.000€.

Contrato para un piloto con el FC Barcelona, por 15.000€, con inversi

Contrato para un piloto con el gobierno de Castilla-La Manch



LA COMPRA DE METRICA6 INGENIERIA Y DESARROLLOSS.L. ¢Qué se adquiere?

Contratos, acuerdos e ingresos pendientes:

Actualmente Métricab esta ejecutando y/o tiene pendiente de firma los siguientes acuerdos y contratos:

INGRESOS POTENCIALES, EN NEGOCIACION Y/O PENDIENTES DE RESOLUCION:

* Ingresos potenciales de proyectos, programas y otros, pendientes de resolucion, por valor de +75.000€
*  Volumen de negocio B2C acumulado en negociacion de 175.150€ en total, 20.590€ en valor ponderado

* Volumen de negocio B2B acumulado en negociacion de 375.420€ en total, 30.610€ en valor ponderado

* Volumen de negocio Obra nueva acumulado en negociacion de 113.500<€ en total, 5.970€ en valor ponderado

* Volumen de negocio Instaladores y Distribuidores acumulado en negociacion de 82.840€ en total, 24.640€ en valo
El valor total (ponderado) acumulado en negociacion o a la espera de resolucion es de +126.000€

El valor total (maximo) acumulado en negociacion o a la espera de resolucién es de +787.000€



LA COMPRA DE METRICA6 INGENIERIA Y DESARROLLOSS.L.

¢Quée valor aporta al comprador?

Se proyecta que los activos materiales e intangibles mencionados supongan un aumento del valor tecnolégico, comercial y contable del comprador:

Potenciar su actividad internacional: Gracias a sus patentes activas en 18 mercados nacionales y sus proyectos internacionales en curso.
Ampliacion de capacidades técnicas: Especialistas en desarrollo de hardware electrénico y de software, para productos actuales
Ampliacion de fuerza de ventas: Equipo dedicado y especializado en marketing y ventas de producto tecnolégico complejo
Nuevas oportunidades de mercado: En base a los nuevos productos en desarrollo por parte de Métricaé e incorporad

Localizaciones adicionales para prescripcion y venta: Ubicaciones a pie de calle para la prescripcion de prod

A 0 N N NN

Valor contable: Adquirir una empresa con un fuerte componente de I+D+i supone una inversién dedu

la base imponible como de la cuota en el Impuesto de Sociedades. En resumen, los impuestos

En general, supone un refuerzo cdm']':etitii}b, un movimiento estratégico que ac



LA COMPRA DE METRICA6 INGENIERIA Y DESARROLLOS S.L. ¢Qué valor aporta al comprador?

Potenciar su actividad internacional:

Métricaé aporta conocimientoy patentes para la explotacién comercial con baja competencia en muchos de los paises donde opera el comprador,

permitiéndole ademas ampliar su catalogo de productos ofrecidos al total de paises donde las patentes estan activas y mas alla.

La actividad internacional se potencia actualmente en 2 frentes:

+ Contratos y proyectos activos, en Francia y México, por valor actual de +2M£.

» Contratos y proyectos potenciales:

O

O

O

O

. Valor de mercado por ventas potenciales de productos actuales y proximos a &

O

O

Continuacion en México hacia acuerdo comercial
Inicio de negociaciones y ventas en otros paises, con prioridad Alemania, Italia, Reino Unido,
Participacion en proyectos |nternaC|onales individuales y colaboratlvos..

Representacmn en eventos sectorlales ydei |nnovaC|on en nuevos mercados. Asi isiones o
- i

~ Recircutacion de agua caliente en Francia: +1,9M&£.

Recirculacion de agua caliente y deteccion de fugas en M



LA COMPRA DE METRICA6 INGENIERIA Y DESARROLLOS S.L. ¢Qué valor aporta al comprador?

Ampliacion de capacidades técnicas:

Métricaé aporta un equipo técnico experimentado en desarrollo de producto completo, desarrollo de hardware
y firmware electrénico y programacion de software multiplataforma (app, plataforma web y API). Se trata
ademas de un equipo que puede funcionar como unidad independiente pero coordinada de un equipo técnico
mayor del comprador, como su propia unidad de producto digital o producto loT. Esta nueva unidad

aportaria también agilidad en la organizacion, toma de decisiones y obtencion de resultados, pues ya lleva +3

anos trabajando bajo la estructura actual, habiendo desarrollado y producido multiples funciones y evoluciones

de la tecnologia WAISENSE comercial y de otras soluciones.

Aparte del equipo personal, la adquisicidn incorpora todos los elementos, instrumentacion, equipos materiales
e informaticos y demas recursos materiales e intangibles para realizar su trabajo, por lo. que no se necesario un
aporte adicional del comprador para mantener la actividad de desarrollo. Consecuentemente, con una simple

redireccion, el comprador comenzaria a generar nuevos resultados tecnologicos inmediatamente.

Adquiriry formar a un nuevo equipo durante al menos 1 aino para alcanzar las capacidades, re
cultura de trabajo del actual equipo TECNICO costaria alrededor de 401.000€ en Mac

técnicos empleados supondrian una inversion adicional de 340.000% si quisieran a



LA COMPRA DE METRICA6 INGENIERIA'Y DESARROLLOSS.L. ¢Qué valor aporta al comprador?

Ampliacion de fuerza de ventas:

El equipo de VENTAS e INNOVACION de Métrica6 esta altamente especializado en el marketing y la comercializacién de productos tecnolégicos, por
lo que suponen un activo de alto valor para la empresa adquiriente, mucho mas eficiente que adquirir y formar a un nuevo equipo propio al menos

durante un afo, lo cual tendria un coste aproximado de 168.000€ en Madrid.

A este equipo se suman los representantes y colaboradores que ya trabajan con la empresa, asi como los profesionales instaladores e integ

domoticos de la red, que facilitan la entrega de los productos y servicios de Métricaé a los clientes finales.

Todos ellos estan a disposicion de la empresa adquiriente para mantener y/o reorganizar objetivos y obtener resultadc

D—
ca—

Ademas, el equipo de Métrica6 tiene las capacidades técnicas y comerciales para formar al resto de equipos que

los de marketing o prescripcion en proyectos, para potenciar la penetracion de los productos en de forma mas ag

-

~ - -

queda este equipo de Métricaé disponible para realizar otras tareas de campo, como asi

otros instaladoresy constructoras, visita a distribuidores, asistencia y prescripcic

VALOR TOTAL DEL NEGOCIO VALOR PONDERADD DE LOS NEGOCIOS VALOR DE LOS NEGOCIOS ABIERTOS WALOR CERRADO VALOR DE LOS NUEVOS NEGOCIOS ANTIGUEDAD PROMEDIO DE LOS NEGOCIOS

1,1 M€ 350,77 mil € 581,66 mil € 236,61 mil € 8,08 mil € 137,4 dias

Average per deak 2 mil € Averoge per deal: 541,26 € Averoge per deal: 2,73 mil € Avernge per deal: 3,94 mil € Average per deal: B375]1 €



LA COMPRA DE METRICA6 INGENIERIA'Y DESARROLLOSS.L. ¢Qué valor aporta al comprador?

Nuevas oportunidades de mercado:

El grueso de la actividad de Métricaé respecto a su tecnologia de ahorro de agua se ha centrado hasta ahora en el sistema de recirculacion de agua

caliente sin tuberia de retorno. Sin embargo, las patentes activas incorporan mucho mas. Desglosamos algunas de las evoluciones sobre las que

Métricaé ya tiene resultados avanzados y que supondrian nuevos productos y servicios a comercializar:

» Evoluciones sobre los productos comerciales existentes (el sistema de recirculacion actual):

O

O

O

* Evoluciones sobre nuevos productos comerciales proximos:
o Sistema de deteccion de fugas y de monitorizacidon del consum

o Sistema desacoplado de medicion y control de consum

Funcién de prevencion de la congelacion de las tuberias (actualizacion de software)
Funcion de prevencion de la proliferacidn de la Legionella (actualizacion de firmware y de software)

Funcién de control de (recirculacién en) circuitos cerrados, para calefaccion y otros usos (actualizacion de fir
Integracidn con Alexa y Google Home sin necesidad de domodtica™

Nueva API abierta para integracion en sistemas de gestion de edificios (BMS)

Nueva plataforma B2B para la gestion de equipos en remoto por parte de managers/n

independientes instalados en distintos punto



LA COMPRA DE METRICA6 INGENIERIA Y DESARROLLOS S.L. ¢Qué valor aporta al comprador?

Nuevas oportunidades de mercado:

Sin entrar a mayor detalle y alcance de las funciones y evoluciones proximas de los productos WAISENSE disponibles en el corto y medio plazo, se

entiende un potencial enorme de mercado para estas soluciones. Un calculo aproximado de mercado de cada evolucion descrita resulta en el siguiente

valor aproximado de venta durante los proximos 5 afios en Espana:

EreyenciGnIe Actualizacion de software del recirculador de agua caliente actual. Seria un suplemento anual

lacién d beri de 49€/aio (estimado) por cliente. Los clientes principales seran viviendas y alojamientos en 735.000€
congelacion de tuberias zonas donde las temperaturas pueden bajar de 02C con facilidad a lo largo del afo.
S A e Actualizacion de software del recirculador de agua caliente actual. Seria un suplemento anual
Legi M de 99€/aio (estimado). Los clientes principales son empresas mantenedoras de alojamientosy 24.750.000€
g lelniEle] otros edificios de transito publico, con calentador comunitario (para todo el edificio)
Actualizacion de software del recirculador de agua caliente actual. Seria un suplemento anual
Control de calefaccion de 79€/aio (estimado). Los clientes principales seran viviendas y alojamientos interesados en 1.327.000€
por agua el ahorro y la eficiencia energética, asi como promotoras de vivienda sostenible y smart-home ’ ’

que tienen calefaccion por agua (radiadores de agua, suelo radiante, etc.).

Actualizacion de software del recirculador de agua caliente actual. Seria un suplemento
gratuito cuyo objetivo es aumentar la tasa de ventas a clientes objetivo del recirculador. Los
. ) - : : : 2.578.000€
clientes son especialmente la smart-home (viviendas existentes -clientes particulares- y de
obra nueva -promotoras-) y establecimientos.

Alexa/Google Home




LA COMPRA DE METRICA6 INGENIERIA Y DESARROLLOS S.L. ¢Qué valor aporta al comprador?

Nuevas oportunidades de mercado:

Sin entrar a mayor detalle y alcance de las funciones y evoluciones proximas de los productos WAISENSE disponibles en el corto y medio plazo, se
entiende un potencial enorme de mercado para estas soluciones. Un calculo aproximado de mercado de cada evolucion descrita resulta en el siguiente

valor aproximado de venta durante los proximos 5 afios en Espana:

Actualizacion de software del recirculador de agua caliente actual. Seria un
suplemento anual de 99€/afio (estimado). Los clientes principales empresas
mantenedoras de edificios de cualquier tipo, empresas instaladoras, empresas de
domotica y de sistemas de gestion de edificios (BMSs).

Nueva API para BMS 933.075€

Plataforma de control de equipos WAISENSE mediante una suscripcion anual de
99€/ano (estimado). Los clientes principales son los mismos que en el punto
anterior (que pueden acceder a las funciones de la plataforma suscribiéndose a ella o
integrando sus funciones a través de la APl mencionada).

Plataforma B2B para managers 933.075€

Nuevo dispositivo WAISENSE que se suma al catalogo de productos de la marca,
para la deteccidn, aviso y corte de consumos andmalos de agua (fugas y otros). Valor
estimado del producto 349€ (estimado). Los clientes son propietarios de vivienda a
los que les preocupa este problema (por ejemplo, aquellos que denunciaron dafios
por agua a sus seguros), empresas mantenedoras de edificios y aseguradoras que
ofrecen seguros de propiedad.

Deteccion de fugas (1 médulo) 4.188.000€

Ampliacién del concepto anterior donde las funciones de medicién/deteccion y de
Control de consumos (varios corte estan separadas en distintos médulos, lo que permite mas flexibilidad para las
modulos) instalaciones. Precio estimado de cada mddulo 129€ (estimado), con un minimo de 2
modulos por cliente). Los perfiles de clientes son los mismos anteriores.

3.856.450€




LA COMPRA DE METRICA6 INGENIERIA Y DESARROLLOS S.L. ¢Qué valor aporta al comprador?

Localizaciones adicionales para prescripcion y venta:

KX fomhy
Las sedes de Métricaé aportan un valor importante para distintas areas de cualquier empresa, en especial un m
fabricante de tecnologia: @ C@
LOXONE

* Aumenta la visibilidad de productos: 15 metros lineales de escaparates para los diferentes productos y servicios Home Assistant
de la marca, a pie de calle, con un trafico de mas de 5.000 personas diarias.

* Potencia el almacén y la logistica: +150 m? para almacenar producto, adquirir y revisar devoluciones de
productos para cualquiera de las marcas del comprador.

» Centros de prescripcion de productos y servicios del comprador para Andalucia: potenciando la imagen de
marca y facilitando el cierre a los agentes comerciales y prescriptores dela zona, gracias a las instalacione o B
showroom con producto, capacidad de revision de pl__anos y presupuesto in situ, personalizécipnes y otras
ventajas. &2 -7

 Unidaddel+D equi'p'ada y preparada: El cbm“prador puede contar con las instalaci

potenciando las evoluciones de las tecnologias patentadas de Métrica6 o de

actividades, sin necesidad de hacer una inversion adicional en person



LA COMPRA DE METRICA6 INGENIERIA Y DESARROLLOSS.L.

¢Qué riesgos incluye la operacion?

En el calculo del valor y del precio de adquisicion se han tenido en cuenta el resto de condicionantes, incluyendo:

- 45 NN NN

Deudas financieras actuales: Deudas a corto y largo plazo ya contraidas con entidades bancarias, financieras y acree
Deudas financieras potenciales: Deudas no reconocidas actualmente, pero con potencial de materializarse
Cargas laborales: Bajas actuales por IT, despidos por reestructuracion, salarios y bonus pendientes de

Cargas legales: Procesos legalesen curso. |

Gastos de mantenimiento: De activos, productos o servicios en curso, como las patenteshﬂos.

Amortizaciones: Activos en proceso de amortizacién. -~
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PRECIO DE ADQUISICION DE LA COMPANIA Y DE SUS ACTIVOS

Precio de compra de partida

Analizando cada uno de los factores estratégicos, tecnolégicos y econdmicos, de valor actual y futuro, se situa el precio de adquisicion de la compania

en un precio de partida entre 1.000.000€ - 1.500.000%€. Este valor sera desglosado y detallado en auditoria independiente mas adelante.

¢De qué depende el precio de compra?

El precio definitivo de compra depende de varios factores como:

«  Actualizacién de negocios (por ejemplo: nuevos contratos firmados de los potenciales pendientes de firma
* Resolucidon de las convocatorias pendientes
«  Aumento del valor y la visibilidad de la marca en sus nuevas UbicaciqnesﬁM-
* Agilidad en el proceso de cohpra . | .

* Formatoy _c_ontenid_o de la oferta de comp_r{affi-'—"

"
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MEetrica Buwaisense®

DESARROLLO E INNOVACION EN EL CONSUMO DE AGUA




